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1. IDENTIFICACIÓN DE LA GUIA DE APRENDIZAJE
	Modulo de Formación
	Asistencia a la operación contable y Financiera Empresarial Nivel I.


	Unidad (es)  de Aprendizaje 1
	Descuentos comerciales y financieros.

	Resultado(s) de Aprendizaje
	1. aplicar los conceptos matemáticos de razones, proporciones y porcentajes para calcular descuentos, redescuentos, teniendo en cuenta el monto, el tiempo y la tasa aplicados a las transacciones requeridos.

	Modalidad de Aprendizaje 


	Presencial

	Horas
	40


2. INTRODUCCIÓN

3. PLANTEAMIENTO DE LAS ACTIVIDADES Y ESTRATEGIAS DE APRENDIZAJE:

4. EVALUACIÓN
	Criterios de Evaluación
	Tipos de Evidencia
	Técnica e Instrumentos de Evaluación

	Aplica las propiedades de las razones y proporciones aritméticas para resolver situaciones que se presentan en operaciones comerciales y financieras.

Utiliza el procedimiento de regla de tres simple y compuesta para resolver operaciones financieras.

Aplica los cálculos sobre un tanto por ciento en operaciones comerciales, tributarias, laborales y financieras.

Aplica las operaciones matemáticas en la realización de un descuento comercial.

Calcula el descuento comercial, valor nominal, tasa, tiempo, aplicado a un titulo valor.

Halla el tiempo, las tasa , el capital ,interés simple aplicando las formulas y metodologías del tanto por ciento.

	EVIDENCIAS DE CONOCIMIENTO:
A partir de situaciones reales planteadas: Estudio de Caso el estudiante deberá sustentar, interpretara, analizar y argumentar cada caso llegando a la solución de los mismos. La aplicación será a través de un (1) cuestionario para este modulo. 
EVIDENCIA DE DESEMPEÑO: 
Por cada tema se desarrollara un taller práctico.  En donde se presenten situaciones que implique la aplicación de los conocimientos matemáticos adquiridos
EVIDENCIA DE PRODUCTO: 
Al finalizar el estudio del presente modulo se presentara un modelo de descuentos y redescuentos aplicados a un establecimiento comercial, el cual se desarrollara en un aplicativo computacional.” Excel”

	Técnica: Formulación de preguntas, Resolución de problemas, Estudio de caso.

Instrumento: Cuestionario. 
Técnica: Prueba de Habilidad y Resolución de talleres. 
Instrumento: cuestionario.
Técnica: estudio de caso: aplicación de descuentos y redescuentos
Instrumento:
Lista de chequeo de producto. 
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6. AUTORÍA Y FECHA DE ELABORACIÓN O ACTUALIZACIÓN
	Elaborada por: ORLANDO SOLIS.
	Fecha
	28
	07
	2011

	Ajustada por: ORLANDO SOLIS.
	Fecha
	28
	07
	2011


	Resultados de Aprendizaje



	
	Integración de saberes
	Estrategia de Aprendizaje

(Guía de aprendizaje, Taller, Juego de roles, entre otros)
	Técnica de evaluación
	instrumentos de Evaluación (conocimiento, desempeño y producto)
	Horas

	 Aplicar los conceptos matemáticos de razones, proporciones y porcentajes para calcular descuentos, redescuentos, teniendo en cuenta el monto, el tiempo y la tasa aplicadas a las transacciones requeridas
	Razones y proporciones

Regla de tres.

Tanto por ciento y tanto por uno.

Calcular la proporcionalidad entre dos magnitudes dadas.

Aplicar la regla de tres para resolver problemas de razones y proporciones
Presenta sus trabajos a tiempo, con pulcritud y orden.
	Cuestionario,

Resolverá diferentes situaciones
De orden comercial, financiero o de negocios, aplicando sus habilidades matemáticas para dar una respuesta correcta y sustentada 


	Estudios de caso
	cuestionario
	3


	
	Calcular el monto y valor neto de un producto acorde con la tasa de descuento y el tiempo.

Calcular comisiones y tributos en operaciones comerciarles como ventas e importaciones.

Organizado y practico en el desempeño de sus tareas.
Calcula los intereses, tributos y comisiones con ética profesional 
	Estudio de caso.
Presentara una propuesta de modelo de descuentos y redescuentos para un  establecimiento comercial.
	Estudio de caso
	Lista de chequeo
	3
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Señor Estudiante:





La matemática comercial es una de las asignaturas de mayor importancia en los programas de información comercial y financiera, haciendo urgente la necesidad de profesionales expertos en el manejo de las operaciones mercantiles, resultando imprescindible el manejo de los métodos matemático – comerciales. 


Este material consta de 7 unidades. Cada unidad se inicia con la formulación de los conocimientos esenciales, las competencias a desarrollar y los criterios de desempeño, que expresan lo que se espera  que usted sea capaz de hacer con los conocimientos  adquiridos  en cada unidad, lo cual le permitirá definir claramente las cuentas a corto plazo y su respectiva evaluación.





En cada unidad se integran los desarrollos teóricos de la aritmética y su aplicación en el campo comercial, mediante un lenguaje claro y sencillo de los distintos conceptos, la solución de los ejercicios modelo que le demuestran  el correcto manejo de los principios y la presentación de ejercicios referentes a situaciones reales que usted deberá resolver para desarrollar las habilidades y destrezas. Haciendo aplicaciones de situaciones de la vida cotidiana.





Cada unidad correspondiente se cierra con ejercicios, problemas aplicaciones del contexto real, realización de aplicaciones multimediales, tales como: jclik, wikis, wix, trabajo en el blog del docente que se ha llamado actividades de portafolio. Para resolverlos el estudiante deberá organizar los conocimientos que ha adquirido y elegir el método que debe aplicar. Dichos ejercicios de portafolio pueden ser tomados por el profesor como un recurso para evaluar al estudiante.





.





		


				











EXPLORACIÓN DE APRENDIZAJES  PREVIOS


Antes de desarrollar este modulo de formación iniciaremos por reconocer cual es el nivel de conocimiento previo que usted como estudiante presenta frente a los temas a tratar. Se solicita diligenciar la  PRUEBA DIAGNOSTICA. Ver Desarrollo Curricular Guía de Aprendizaje: 








De igual forma se socializará en clases sus expectativas y posición frente a este modulo de formación, por tanto se invita a responder los siguientes interrogantes: 





3.2 APROPIACIÓN DEL CONOCIMIENTO.                   





Las actividades planteadas para este modulo son:





A partir de sus experiencias personales participaran de manera activa (lluvia de ideas) en la apreciación de conceptos previos a los temas de: números reales, operaciones con números reales, exponentes y sus propiedades, fraccionarios y sus operaciones, ecuaciones y factorización. 


Cada estudiante debe desarrollar las actividades de portafolio propuestas al final de cada unidad y archivar en una carpeta así como los demás ejercicios propuesto en el desarrollo de las clases.


Se plantearán estudios de casos de situaciones reales para la interpretación y concertación de conceptos aplicados a ejercicios prácticos referentes a hechos económicos de empresas comerciales. Ver Desarrollo Curricular Guia de Aprendizaje: 


Por cada tema tratado en este modulo deberá desarrollarse un cuestionario y un taller con ejercicios prácticos. Ver Desarrollo Curricular Guía de Aprendizaje





Nota: para el desarrollo de estas actividades el docente es un Facilitador, quien le apoyará,  guiara e impartirá su conocimiento y experiencia,  pero usted es el actor principal quien define su proceso  de aprendizaje, así que entusiasmo y a dar lo mejor en este modulo y en toda su carrera, por que la educación es la principal herramienta para lograr tener mejores condiciones y el saber es el mayor tesoro con el que puede contar el ser humano.





3.3 AFIANZIAMIENTO Y APLICACIÓN DE CONOCIMIENTO:





La invitación final en este modulo y que constituye su evaluación sumatoria, es decir que integran todo su proceso de aprendizaje frente a este modulo es la presentación un modelo de descuentos y redescuentos para un establecimiento financiero-comercial ,se debe presentar al final del semestre una aplicación  de los conceptos matemáticos aprendidos por medio de una actividad multimedial que puede ser :jclik, una wikis, entrada al blog del docente con sus sugerencias u otras iniciativas de los estudiantes.



















