MODULO: GESTIÓN DE LA COMPRAVENTA


1 - MARCO JURÍDICO GENERAL


8 - SELECCIÓN, FORMACIÓN Y MOTIVACION DEL EQUIPO DE VENTAS


- Carlos Ortega Orero


- Alejandro Carbonell Esteban


- Elena Peña Lluch


- 








4 – APROVISIONAMIENTO


- Mº José Fito Sanchez	


- Carla Dublino Bellest





3 - EL MERCADO


12 - GESTIÓN Y TRATAMIENTO DE LA INFORMACIÓN


- Héctor Lozano Soriano


- Pablo Anchel Esparcia





2 - EL CONTRATO MERCANTIL


- Moisés García Santos


- María José Kuniger





7 - ESTRUCTURA DE LA RED DE VENTAS	


- 


-





9 - REMUNERACIÓN DEL PERSONAL DE VENTAS


-


-





5 - EL IMPUESTO SOBRE EL VALOR AÑADIDO


- Javier Anchel Robles


- Borja Vilariño 


-Veronica Botella García





10 - COMUNICACIÓN EN LA COMPRAVENTA


- Edgar Enguidanos Cortina


- Ignacio García Vela





11 - NEGOCIACIÓN Y TÉCNICAS DE VENTA


- Gloria Carrasco Estarlich


- Verónica Anacleto Llopis





6 - PLANIFICACIÓN DEL SISTEMA DE VENTAS


- Batiste Torro Crespo


- Manuel Milla Mompó








